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Les universitaires ont contribue a créer plusieurs entreprises

Michel De Smet
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Les universités montréalaises
jouent un role essentiel dans
I'essor économique de la mé-
tropole. C'est ce que souligne
une étude publiée en 2005 par
Montréal International. Les
deux exemples qui suivent en
sont une illustration.

Une technologie

qui a du nez

La société Odotech est née de
I'inititiative de Christophe Guy
et de Thierry Pagé. Ces deux
chercheurs de 'Ecole polytech-
nique voulaient trouver une
solution permettant de mesu-
rer, puis d'analyser les sources
d'une nuisance environnemen-
tale : les mauvaises odeurs.

11 faut savoir que ces dernié-
res sont & I'origine de 70 % des
plaintes de particuliers liées &
I'environnement.

Selon Pierre Rényi, vice-pré-
sident, marketing et ventes,
d'Odotech, la PME représente
le type méme d'une société née
d'un essaimage universitaire :
« La mise au point de notre
préduit vedette, 'Odowatch,
que l'on peut comparer 2 un

nez électronique, a nécessité
la mise en commun de savoirs
technologiques pluridiscipli-
naires; concrétement, le travail
d’experts en chimie, en télé-
métrie, en olfactométrie et en
procédés de captage. »

La technologie consiste a
disposer des capteurs mesurant
I'odeur en temps réel. Les don-
nées sont immédiatement
analysées et transmises 4 une
centrale qui enregistre le de-
gré de nuisance de 'odeur
dégagée.

Lentreprise a fait ses premiers
pas au sein de la société en
commandite Univalor-Polyva-
lor, fondée par I'Université de
Montréal dans le but de com-
mercialiser les résultats de ses
propres chercheurs et de ceux
de ses écoles affiliées,

Odowalch présente I'avan-
tage de pouvoir répondre aux
besoins d'une clientéle trés
diversifiée, allant des entreprises
industrielles aux firmes agroa-
limentaires.

C'est toutefois dans le sec-
teur du traitement des eaux
usées que la PME a connu son
premier succés, en vendant sa
technologie 4 'usine de traite-
ment de la Ville de Montréal.

Pierre Rényi, vice-président
d'Odotech : « Nous voulons
convaincre des multinationales
d'inclure notre technologie
dans leur offre de services. »

« Le marché du Québec est
évidemment trop petit pour
soutenir notre croissance.
Nous avons donc réalisé des
ventes en Europe, notamment
a Paris et a Barcelone, auprés
de propriétaires de sites d’en-
fouissement et de compos-
tage », ajoute M. Rényi.

La PME, qui compte une
trentaine d'employés, s’est
donnée une stratégie de crois-
sance précise : « Convaincre

des multinationales d'inclure
notre technologie dans leur
offre de services », poursuit-il.

Ainsi, Odotech a signé en
2005 un accord de licence avec
Veolia Water, la division Eau
de Veolia Environnement (ex-
Vivendi). Cette filiale de la
multinationale alimente 2 elle
seule plus de 110 millions de
personnes en eau et enregistre
annuellement des ventes supé-
rieures a 11 milliards d’euros.

Odotech est actuellement la
propriété de sept actionnaires,
dont le Fondaction de 1a CSN,
qui a injecté 2,4 M$ dans la
PME, en septembre.

Un centre d’entrepreunariat
technologique

Les écoles de génie constituent
une véritable pépiniére d'étu-
diants qui, souvent avant méme
d'étre diplémés, ont en téte une
idée innovatrice exploitable
commercialement.

Mais, faute de ressources et
d'encadrement, ces projets in-
génieux demeuraient sans len-
demain.

Aussi, Jacques Fortin, cad-
re supérieur de I'Ecole de
technologie supérieure (ETS),
une composante de ]'Université

du Québec a Montréal
(UQAM), a créé le Centre de
Uentrepreneurship technolo-
gique (Centech),ilya 11 ans.

« LETS est un formidable ré-
servoir de connaissances en in-
génierie. Ainsi, les deux tiers
des professeurs accumulent
des années d’expérience en
milieu de travail industriel. Et
I'équipement des laboratoires
est trés performant. J'ai done
eu I'idée de mettre ces deux
ressources a la disposition des
étudiants et des nouveaux di-
plomés qui veulent faire leurs
premiers pas dans I'entrepre-
neuriat technologique », ex-
plique M. Fortin,

Le Centech fonctionne a la
maniére d'un préincubateur
d’entreprises. 11 faut que I'étu-
diant se trouve un parrain par-
mi les professeurs de 'Ecole,
capable d'évaluer le potentiel
de son projet. Celui-ci aidera
I'étudiant a réaliser un proto-
type industriel dans les labora-
toires de I'institution,

« On lui trouve également un
parrain industriel, générale-
ment une personne a la retraite
qui a passé sa vie profession-
nelle en entreprise. On donne
aussi un coup de main pour
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établir le plan d'affaires et dé-
nicher les premieres sources
de financement », ajoute
M. Fortin.

Le Centech va chercher son
financement en grande partie
aupres d'entreprises acceptant
de soutenir sa mission entre-
preneuriale en versant une
contribution annuelle de
5 000 §. 11 dispose de quelque
100 000 $ qu'il peut attribuer
en aide directe.

« La ol il 'y a pas beaucoup
de sous, on supplée par I'ima-
gination et la débrouillardise,
dit M. Fortin. Par exemple, je
propose a des étudiants en
MBA a I'UQAM de réaliser,
dans le cadre de leur program-
me, un plan d’affaires pour les
étudiants de 'ETS qui veulent
lancer leur projet. Tout le
monde est gagnant dans cette
histoire. »

Actuellement, le Centech
compte une trentaine de pro-
jets en préincubation. Il a déja
contribué a 'envol de 26 PME.
M. Fortin est méme parvenu &
exporter son modéle de préin-
cubateur a I'étranger : il existe
des Centech au Bénin, en
Géorgie, au Costa Rica, ainsi
qu'en Colombie. m




